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PMI Internazionale 

USA e Canada: settore della meccanica allargata

Reggio Emilia, periodo: 20-30 settembre 2016
La Camera di Commercio di Reggio Emilia organizza un breve percorso formativo e di approfondimento sulle modalità di approccio per esportare nel mercato statunitense e canadese, con particolare riferimento al settore della meccanica allargata. Il percorso di approfondimento, composto da 2 giornate, è finalizzato all’acquisizione degli strumenti per affrontare il mercato, alla conoscenza delle opportunità commerciali ed alle modalità di approccio/ingresso. Il percorso formativo è da intendersi propedeutico alla partecipazione degli incoming rivolti al settore delle meccanica statunitense e canadese, in programma per l’autunno 2016.

L’azione è realizzata con il contributo della Regione Emilia Romagna, nell’ambito del bando per la concessione di contributi e progetti di promozione del sistema produttivo regionale sui mercati esteri europei ed extraeuropei “Bricst Plus 2013-2015” – III Annualità – PRAP 2012-2015 Att. 4.1. 

PROGRAMMA 
I giornata – 21 settembre 2016 - Formazione in aula 
COME SVILUPPARE LA QUOTA DI MERCATO NEL SETTORE DELLA MECCANICA IN USA E CANADA
Ore 10:00 – 17:00 Sala Convegni CCIAA RE, P.zza della Vittoria, 3 – Reggio Emilia

· Scenario delle opportunità;

· Interscambio commerciale per la filiera della meccanica allargata e per i relativi sottosettori;
· Barriere tariffarie e non tariffarie;
· Opzioni strategiche ed operative di accesso e radicamento sul mercato;

· Accreditarsi sul mercato USA e Canada della meccanica: la value proposition aziendale;

· Network e fonti informative con particolare;
· Fare affari con il Nord America: raccomandazioni operative;
· Sessione di autovalutazione sulle potenzialità aziendali.
Nel pomeriggio si terranno momenti di approfondimento (su tematiche richieste delle imprese partecipanti) sui settori specifici della meccanica. 

II giornata – dal 26 al 30 settembre 2016 – Call conference individuali con esperti
PRE-ASSESSMENT PER LO SVILUPPO DEL CHECK UP AZIENDALE
Ore 8:30 – 19:00 Saletta Moleterni CCIAA RE, P.zza della Vittoria, 3 – Reggio Emilia

Le imprese reggiane aderenti all’iniziativa possono usufruire di 1 ora di incontro individuale funzionali alla partecipazione agli incontri b2b, al fine di: 

a) identificare value proposition aziendale, Swot, obiettivi e priorità aziendali rispetto al mercato nord americano;
b) fornire, su questa base, primi orientamenti strategici ed operativi per l'accesso e/o radicamento sul mercato nord americano;
c) avviare una ricerca mirata di operatori potenziali clienti e/o partner.

Per accedere alla sessione di incontro individuale, l’impresa dovrà compilare un questionario online di valutazione delle potenzialità aziendali.
COSTI

Quota di adesione pari ad Euro 100,00 (IVA inclusa), da versare a conferma dell’amissione al percorso.

Saranno ammesse fino ad un massimo di 12 imprese della provincia di Reggio Emilia, appartenenti a tutti i comparti della meccanica allargata. L’ammissione avverrà sulla base dell’ordine cronologico di arrivo. Al fine di determinare le esclusioni, farà fede la data di trasmissione della mail di richiesta di adesione; non saranno accettate società di consulenza e studi legali e/o fiscali.

[image: image1.jpg]COME PARTECIPARE
Gli interessati sono invitati ad inviare a promozione@re.camcom.it, entro il 29 luglio prossimo quanto segue:

-
scheda di adesione;

-
prova dell’avvenuto pagamento della quota di Euro 100,00 IVA inclusa (contabile bancaria).
Ufficio Promozione CCIAA di Reggio Emilia (tel. 0522 796529/523/505/528 – mail promozione@re.camcom.it).
Responsabile del procedimento: Claudia Bartoli

Ufficio Internazionalizzazione e Promozione Interna 

Telefono 0522 796523 – 0522 796530

e mail: promozione@re.camcom.it

www.re.camcom.gov.it

PEC: cciaa@re.legalmail.camcom.it
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